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TRENDS UP WEST
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Showdays: 

29.6.–1.7.  2024 
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SO, MO von 10 –18 Uhr 

SA , 2 9 .6 . von 19 –23  Uhr:
G E T - T O G E T H E R -EVENING

für  Ausstel lerkol legen und Kunden

Showdays-Locat ion:

40549 Düsseldorf
AREAL BÖHLER Kaltstahlhal le 

und Alte  Schmiedehal len

Hansaal lee 321



Würde alles in gewohnten Bahnen laufen, hätte 

es die TRENDS UP WEST vermutlich nie gege-

ben. Hätte nämlich Corona das Messegesche-

hen in den zurückliegenden zwei Jahren nicht 

völlig durcheinander gewirbelt, wären wir wohl 

nie auf die Idee gekommen, ein eigenes Veranstaltungsformat zu ent-

wickeln. Herausgekommen ist dabei bekanntermaßen ein Konzept, das 

trotz der Umstände den direkten Kontakt zwischen Herstellern, Groß-

handel und Einzelhandel im Lifestyle-Bereich in einer lockeren, kollegia-

len Art aufrechterhalten hat. Die Trends UP WEST. Dass wir damit auch 

ein neues Order-Event geschaffen haben, das im Westen des Landes 

bislang offenbar gefehlt hatte, wurde uns eigentlich erst mit jeder neuen 

Ausgabe so richtig klar.  So weit, so gut.

Corona liegt glücklicherweise hinter uns und die "alten" etablierten

Handelsmessen haben Ihre Tore wieder "wie gewohnt" geöffnet.  

Für uns der Zeitpunkt, die TRENDS UP WEST auf das nächste Level 

zu heben. Konzentriert auf "nur" noch eine Veranstaltung, zu einem 

Termin, der sich nicht mit den anderen Branchenterminen überschnei-

det, dafür mit 15.000m² fast doppelt so groß wie bisher. Mehr Lifestyle 

und Kreativität an einem Ort geht nicht! 

Seien Sie also dabei, wenn es auf das nächste Level geht! Bei der 

sechsten Ausgabe der TRENDS UP WEST! Vom 29. Juni  bis 1. Juli 2024.

Wir sehen uns in Düsseldorf!

E D I T O R I A L

T H E  N E X T  L E V E L

Willo Blome (blomus), Florian Burghard (Sompex) 
und Marco Hübecker (fleur ami) sind die Initiatoren 
der TRENDS UP WEST

Christian Kasch
Mail:  christian@trendsupwest.com
Telefon: +49 (0) 211 52280920
Mobil: +49 (0) 171 7301652

Kontakt Projektleitung TRENDS UP WEST:

The next level



Wenn sich Portfolios ergänzen, unterschiedliche Fähigkeiten ineinandergreifen, Auf-

gaben gemeinsam bewältigt und Kosten überschaubar bleiben, entstehen Synergien,

die für unsere Kunden spürbar werden. In einer ganz besonderen, freundschaftlichen 

Austellungs-Atmosphäre, in der gerne gute Geschäfte gemacht werden. Wir würden 

sagen: Klassische Win-win Situation!

Das TOP Order-Event im Westen, das mit 
frischen Ideen neue Maßstäbe gesetzt hat.
In den Hochzeiten der Corona Pandemie als alternatives und in Eigenregie 

der Teilnehmer entwickeltes Ausstellungs-Format gestartet, hat sich die 

TRENDS UP WEST zu einer der Top-Branchenveranstaltungen im Westen

Deutschlands entwickelt. Dabei wird gerade die besondere partnerschaft-

liche Atmosphäre immer wieder von den Teilnehmern gelobt! Entdecken 

auch Sie diese einzigartige Mischung von kollegialem Branchentreffen mit 

vielen tollen, neuen Ideen und umsatzstarken Orderdays für den Handel. 

K O N Z E P T

SYNERGIE

Stimmige Pakete
Mit Standgrößen schon ab 20m², einem offenen 
marktplatzähnlichem Look, steht der Eventcharak-

ter im Fokus. Und mit unserem Rundum Sorglos-

Paket wird Ihre Teilnahme ganz entspannt.
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ALLES INKLUSIVE
Warum kompliziert, wenn es auch einfach geht. Keine Extrakosten hier, keine Extra- 

kosten da. Sie zahlen nur Ihren Stand und erhalten damit nicht nur Ihre gebuchte Fläche 

sondern auch viele Services:  Ein frisches Premium-Catering, soviel Kaffee, wie der 

Blutdruck vertragen kann, Infused Water sowie gratis Parkplätze für Sie und Ihre Kunden.  

Dazu ein unterstützendes Marketing-Programm mit Postings auf den relevanten 

Social Media Kanälen, 360° Online Besuchsmöglichkeit und einem digitalen Aussteller-

katalog mit Vorstellung Ihres Unternehmens auf einer Doppelseite. Selbst so banale, 

pragmatische Dinge wie Stromanschluss, Sicherheitsdienst oder Reinigungskosten

sind – Sie ahnen es schon – mit der Standgebühr bereits abgegolten.

So können Sie sich auf das 

konzentrieren, 

weshalb Sie dabei sind: 

Ihr Geschäft präsentieren 

und gute Geschäfte machen!
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Scannen oder clicken
Sie den QR-CODE und 
erleben sie die letzte 
TRENDS UP WEST 
im 360° Modus

https://my.matterport.com/show/?m=oSo8T2Tcvtw



F E A T U R E S

BUNDLED
MARKETING

Gemeinsam werben, mehr erreichen! 

Ob digitaler Aussteller-Katalog für eigene Einla-

dungs-Emails oder aufmerksamkeitsstarke 

Aktivitäten in den sozialen Medien, ein gemeinsa-

mer Auftritt spart Kosten, erhöht die Aufmerksam-

keit und sorgt so für hohe Besucherzahlen!

EINTRITT
Um beim Catering für mehr Planungs-Sicherheit 

zu sorgen, haben wir bei der letzten Ausgabe 

der TRENDS UP WEST erstmals einen geringen 

Eintrittspreis erhoben. Eine richtige Entscheidung, 

denn es mussten deutlich weniger übrig geblie-

bene Lebensmittel entsorgt werden! Außerdem 

konnten wir damit den Kostendruck durch die 

stark gestiegenen Energiepreise etwas abfedern. 

Daher bleiben wir auch dieses Mal bei einem un-

veränderten Eintrittspreis (Dauerkarte) für Besu-

cher in Höhe von:

10,-€ (bei Anmeldung bis spätestens 

zwei Wochen vor der Veranstaltung)

20,-€ (bei Anmeldung innerhalb der letzten   

zwei Wochen vor der Veranstaltung)

+

+



GET TOGETHER EVENING

T H E  N E X T  L E V E L

Je später der Abend, desto lustiger die Gespräche. Deswegen haben wir auf der 

TRENDS UP WEST am Samstag  (29.06.2024) wieder den Abend von 19 bis 

23 Uhr für Ausstellerkollegen und Kunden reserviert! Wir möchten in lockerer 

Atmosphäre nach dem Eventbetrieb die Möglichkeit schaffen, mal das Ge-

schäft beiseite zu lassen, um "Networking" vom Feinsten zu erleben. Catering 

natürlich inklusive.
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Überzeugt? Dann seien Sie dabei! 
info@trendsupwest.com

+



L O C A T I O N

15.000 m2 in 2 Hallen für die Ideen von morgen!
Unsere gemeinsame Mega Event-Location! 

Das AREAL BÖHLER bietet mit der KALTSTAHLHALLE und der ALTEN SCHMIEDEHALLE

ideale Voraussetzungen für dieses Top-Event in der Metropolregion West.

LAGE: Düsseldorf-Meerbusch, 50 km von Köln und nur 45 km von der niederländischen 

Grenze entfernt. Gut und schnell über die Autobahnen A57, A52 und A44 erreichbar.

en!

HALLE

TRENDS UP 
WEST

TRENDS UP 
WEST

Jetzt in 2 Hallen!



T H E  N E X T  L E V E L

TRENDS UP 
WEST

T  L

29. J u n i – 1. J u l i  20 2 4

FLÄCHE: Die Event-Location bietet eine Gesamtfläche von 15.000m2. 

Für einen offenen Charakter sorgt das vielgelobte marktplatzartige Aus-

stellungs-Konzept in der ALTEN SCHMIEDEHALLE  mit Ständen ab 20m². 

Dabei wird auf hohe Aufbauten und Standbegrenzungen bewusst ver-

zichtet, um einen offenen Charakter zu gewährleisten. NEU ab 2024:

Erleben Sie das neue Konzept der Präsentation in der KALTSTAHLHALLE

und gestalten Sie Ihren Stand ganz nach Ihren Vorstellungen und Bedürf-

nissen mit Ständen ab 100 m2.

Virtueller Rundgang
über die Februar-
Ausgabe der 
TRENDS UP WEST 

Click or scan!



B R A N D S In bester Gesellschaft
Renommierte Marken auf der TRENDS UP WESTRENDS UP WEST

TRENDS UP 
WEST

cosmetics & accessoires

la vida GmbH

E  V  E  R  Y  D  A  Y    J  E  W  E  L  R  Y

HOME, DECO & FASHION GIFT & PAPER

S I N C E  1 9 7 7

®



Das hat uns gerade 
noch gefehlt! 
Der neue Themenschwerpunkt
OUTDOOR LIVING

Nutzen Sie die großen Interessenüberschnei-
dungen mit den bereits etablierten Themen-
welten und präsentieren Sie Ihr Portfolio in 
entspannter Atmosphäre in unserem neuen 
Bereich OUTDOOR LIVING einem großen, 
aufgeschlossenen Handelspublikum auf der 
TRENDS UP WEST.
Wir sind sicher, dass hier jede Menge Um-
satz-Potenzial auf Sie wartet. Buchen Sie jetzt 
Ihren Stand auf der TRENDS UP WEST und 
profitieren Sie von unserem attraktiven 
Frühbucherrabatt bis zum 31.10.2023!

Viele starke Marken und innovative Produkte  sorgen für eine positive
Außenwirkung dieses Events. Eine Auswahl der bisherigen Teilnehmer:
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COOK, EAT & DRINK OUTDOOR LIVING



O R G A N I S A T I O N

„Ihre“ Teilnahme an der TRENDS UP WESTWEST

29. J u n i – 1. J u l i  20 2 4

• PREMIUM-CATERING
Wechselnde Snacks, Lunch, Kuchen, 
Kaffeegetränke, Infused Water. Alle weiteren
Getränke sind kostenpflichtig erhältlich.

• LOCATION NEBENKOSTEN
Reinigung, Technik, Security

• STROMANSCHLUSS/10A

• ALLGEMEINE ORGA-KOSTEN
Verwaltung, tech. Abnahmen,
Parkleitsystem, etc.

• MARKETING BUNDLE
Digital Katalog, Website, Social Media
360° View online

• KOSTENLOSES PARKEN 
für Aussteller und Besucher

Gemeinschaftsstände (d.h. mehrere Aussteller auf einem Stand) sind nicht erlaubt
(siehe Pkt. 5 und 6.4 der AGB), da es sich nicht nur um reine Flächenmiete handelt, sondern um 
ein Gesamtpaket mit einigen enthaltenen Services. Handelsagenturen, die mehrere Marken ha-
ben und unter Agenturnamen ausstellen sind gestattet.

* Location-bedingt sind leichte Abweichungen bei einzelnen Standflächen möglich. 
   Bei Auswahl der individuellen Fläche weisen wir direkt auf diese Abweichungen hin!!

Ihr TRENDS UP WEST Stand
  Ein Preis, alles inklusive!

ANMELDESCHLUSS
31.01.2024

ALTE SCHMIEDEHALLE

• OFFENER MARKTPLATZ

• STANDFLÄCHE AB 20 m2

• RIGGING UND BELEUCHTUNG

KALTSTAHLHALLE

• INDIVIDUELLER STANDBAU

• STANDFLÄCHE AB 100 m2

• EIGENE BELEUCHTUNG

%  EARLY BIRD
Wer früh bucht, spart ordentlich Standgebühr und sichert sich seine Fläche auf der TUW!

 REGULAR BIRD
Gut Ding will Weile haben? Kein Problem. Hier der reguläre Standpreis und der Anmeldeschluss:

bis 31.10.2023 120 €/m²

ab 01.11.2023 130 €/m²

bis 31.10.2023 95 €/m²

ab 01.11.2023 105 €/m²



L I N E  U P

Eine gute Idee hat bereits viele 
Freunde gefunden. Und es sollen 
natürlich noch mehr werden ...
Auch die fünfte Ausgabe der TRENDS UP WEST war ein voller 

Erfolg und Aussteller wie Besucher haben das Orga-Team darin 

bestätigt, dass damit in der Region West eine wichtige Lücke 

geschlossen wurde. Hier ein paar Statements von Teilnehmern 

der Trends Up West.

T H E  N E X T  L E V E L

„Die TRENDS UP WEST ist in unse-
rem "Messe-Kalender ein fest 
eingeplanter Pflicht-Termin. Aber 
einer, auf den man sich wirklich 

freut! Denn dank des einzigartigen 
Flairs ist die Stimmung bei Ausstel-

lern und Kunden außerordentlich gut und 
das sehen wir auch an der Zahl der Orders."

Tim Schuberth, Grafik Werkstatt

„Auch diesmal 
wird GIFT COM-

PANY wieder auf 
der TRENDS UP WEST 

präsent sein. Einen direkteren und 
angenehmeren Kontakt zu unseren 
Kunden im Westen gibt es nicht.  “

Christian Schmidt, Gift Company

TRENDS UP 
WEST

und 
ders."

t

T H

„Das ist Einkaufserlebnis, 
wie man sich das wünscht 
und vorstellt und eine 
Veranstaltung, die zeit-
gemäßer nicht sein könnte. 
Deshalb Daumen hoch!“

Dimitrios Aptidis, 

Good old friends GmbH

„Die TRENDS UP WEST hat uns von An-
fang an überzeugt und mit jeder neuen 
Ausgabe konnten wir unser Portfolio 

noch umfangreicher präsentieren. Für uns 
eine absolute Erfolgsgeschichte. Wir sind 

definitiv wieder dabei!"

Nicola Hoffmann, räder GmbH

„Selten eine Messe in so ent-
spannter und positiver Stim-
mung erlebt. Genau die richtige 
Atmosphäre für gute Geschäfte."

Daniel Probst, The Sales Agency
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I M P R E S S I O N E N  V O N  D E R 
T R E N D S  U P  W E S T  I M  F E B R U A R  2 0 2 3 TRENDS UP 

WEST





Christ ian Kasch
Projektleitung

Telefon +49 (0) 211 52280920
Mobil +49 (0) 171 7301652
E-Mail christian@trendsupwest.com

W W W . T R E N D S U P W E S T . C O M 

TRENDS UP 
WEST

Jetzt informieren!
www.trendsupwest.com

Wir sehen uns in Düsseldorf!

https://vimeo.com/809054068

2 9 . J u n i –1. J u l i  2 0 2 4
Am Samstag  29. 6.  von 19-23 Uhr:
Get together-Evening für  Ausstel lerkol legen und Kunden


